





Neuigkeiten GENOPACE

von Till Walter, Key Account Manager, GENOPACE GmbH

Die Plattform GENOPACE entwickelt sich stéandig weiter... Damit
startete der Vortrag von Till Walter, in dem er (iber die Neuig-
keiten von GENOPACE berichtete. Dabei ging es speziell um die
neuen Funktionalitaten, die seit der letzten Konferenz auf der
Plattform implementiert wurden:

1. Optimierte Beleihungswertermittlung

In Abstimmung mit den Vertretern der Verbundpartner wurde
die Beleihungswertermittlung in GENOPACE komplett tberar-
beitet und noch einmal optimiert. Fiir alle Partnerbanken, die
ihr eigenes Produktangebot in GENOPACE programmiert haben,
bedeutet dies, dass ab sofort nicht nur alle Wertermittlungsver-
fahren genutzt werden konnen, sondern auch eine Individuali-
sierung der hinterlegten Beleihungswertparameter moglich ist.
Darliber hinaus lassen sich auf PLZ-Ebene Regionalfaktoren de-
finieren. Ebenfalls sind nun auch die Marktanpassungsfaktoren
hinterlegt.

2. Reiter ,Finanzierung”

Der Reiter ,Finanzierung" wurde im Hinblick auf die Ubersicht-
lichkeit deutlich verbessert. Finanzierungsangebote der Produk-
tanbieter werden dem Berater jetzt noch schneller dargestellt.

3. Anforderung von Grundbuchdaten,

Innen- und AuBenbesichtigung etc.

In Kooperation mit der HypGeo GmbH kann der Berater nun
in GENOPACE direkt die Produkte von HypGeo, wie z.B. Grund-
buchdaten, Bodenrichtwerte sowie eine Innen- und AuBenbe-
sichtigung, nach Erfassung der Objektdaten anfordern. Das
gewahlte Produkt wird iber GENOPACE und vorab per E-Mail
zur Verfiigung gestellt. Somit entfallt die erneute Erfassung der
Daten in einem weiteren System.

4. Dokument
Junverbindliches

& verbindliches
Angebot”

Die Dokumente ,unverbindli-
ches" und ,verbindliches" An-
gebot wurden angeglichen
und werden dem Berater ab
sofort in einem einheitlichen
Layout in GENOPACE darge-
stellt. Je nach Angebot (unver-
bindlich oder verbindlich) vari-
iert der Text des Anschreibens.

5. Individueller Fallsupport

Seit Anfang 2012 bietet GENOPACE allen Nutzern einen wei-
teren Service. Bei Fragen zu Finanzierungsfallen in GENOPACE
steht dem Berater unser Kundenservice mit Rat und Tat zur Sei-
te. Lesen Sie hierzu auch den Artikel auf Seite 7 in der Rubrik
Wussten Sie schon?".

6. VR-Bank als Produktanbieter auf EUROPACE

Als letzte Neuerung wurde die Moglichkeit der Positionierung
auf der Plattform EUROPACE vorgestellt. Jede GENOPACE-
Partnerbank kann ihr eigenes Produktangebot ebenfalls auf
der EUROPACE-Plattform ausgewahlten regionalen Vermittlern
zur Verfiigung stellen. Somit eroffnet sich fiir die VR-Bank die
Chance, am Finanzierungsvolumen, das in ihrem Geschaftsge-
biet (definiert iber PLZ) iiber die Plattform abgewickelt wird, zu
partizipieren und so ihr Neugeschaft auszuweiten.

RELAUNCH DES GENOPACE-REPORTS
IHR FEEDBACK IST UNS WICHTIG!

Liebe Leser des 10. GENOPACE-Reports,

wie lhnen sicherlich beim Lesen aufgefallen ist, erscheint der
10. GENOPACE-Report in einem neuen Design. Vor fast vier
Jahren starteten wir mit unserer eigenen Publikation, um Sie
mit dem Medium ,GENOPACE-Report” liber das aktuelle Markt-
geschehen, die Entwicklung von GENOPACE sowie liber interes-
sante Themen rund um die genossenschaftliche FinanzGruppe
zu informieren. Darliber hinaus geben wir [hnen immer wieder
nitzliche Tipps zur Anwendung selbst, berichten Gber Neuig-
keiten unserer Produktpartner und die Optionen zur Neukun-
dengewinnung mit GENOPACE.

Den 10. GENOPACE-Report, oder auch die Jubildumsausga-
be, haben wir zum Anlass genommen, die Zeitschrift einem
Relaunch zu unterziehen und so das Lesen fiir Sie noch span-

nender und angenehmer zu machen. Ebenfalls haben wir an
der einen oder anderen Stelle Verbesserungen in der Optik und
Gestaltung vorgenommen.

Wir hoffen, dass wir damit Ihren Geschmack getroffen haben
und Sie noch mehr SpalR am Lesen des GENOPACE-Reports fin-
den werden.

Um lhre Eindriicke und Wiinsche, gern aber auch Kritik und
Anregungen, zu berlicksichtigen, wiirden wir uns Gber Ihr Feed-
back zum Relaunch des GENOPACE-Reports sehr freuen.

Nutzen Sie zur Umfrage bitte das Online-Formular unter der
Internetadresse http://www.genopace.de/umfrage-gpr.html.
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GENOPACE-SERVICE:
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ANMELDUNG
«Fit for GENOPACE" Informationsveranstaltung

Auch in diesem Jahr bieten wir interessierten Volks- und Raiffeisenbanken die Méglichkeit,
sich exklusiv iber GENOPACE auf unseren regionalen ,Fit for GENOPACE" Veranstaltungen
zu informieren. Nutzen Sie zur Anmeldung bitte moglichst das Online-Formular unter der
Internetadresse www.genopace.de/Veranstaltungen. Oder fiillen Sie bitte dieses Anmeldefax
aus und senden es an die folgende Fax-Nr.: 030/42086-1589.

Was Sie erwartet:
Jens Fehlhauer
Strategischer Teil (17:00-13:00 Uhr) t Geschaftsfiihrer

« Vorteile durch einen einheitlichen Vertriebsprozess

* Vorteile durch einen einheitlichen Antragsweg

* Neukundengewinnung mit GENOPACE

« Steigerung von Umsatz und Ertrag durch GENOPACE

Dieter Angst
Key Account Manager
Sud/West

Mittagspause (73:00-14:00 Uhr) .
Praktischer Teil (74:00-16:00 Uhr) Till Walter

* Live-Prasentation in der Anwendung W Key Account Manager
AnschlieBend stehen wir Ilhnen gerne fiir Ihre Fragen zur Verfiigung! e ‘ Nord/Ost
Veranstaltungsdauer: 11:00-16:00 Uhr a Marcp Kaluza.

¢ Vertriebskoordinator
Adressatenkreis: Die Veranstaltung wendet sich an Vorstande, Vertriebsleiter, "‘
Marketingleiter und Baufinanzierungsleiter. 7 . o

& Corina Wierzioch
Kosten: Die Veranstaltung ist selbstverstandlich kostenfrei. ; Vertriebsassistentin

N

Melden Sie sich noch heute an, da die Teilnehmerzahl begrenzt ist!
; Herausgeber und Verlag:

Wir freuen uns GUf /hfe Anme/durlg! GENOPACE GmbH, KlosterstraBe 71, 10179 Berlin
Telefon: 030/42086-1580 / Telefax: 030/42086-1589
E-Mail: info@genopace.de / Internet: www.genopace.de
V.i.S.d.P: Jens Fehlhauer
Redaktion: Dieter Angst / Jens Fehlhauer / Ute Gombert / Marco
Kaluza / Michaela Reimann / Till Walter / Corina Wierzioch

ANTWORT-FAX an 030/42086-1589 Ercnerungowese o
Veranstaltungsort:

[ Erfurt (13.06.2012) ['] Hamburg (18.06.2012) [ ] Bremen (19.06.2012) [l Diisseldorf (25.06.2012)

[ ] GieBen (26.06.2012) [ ] Schwabisch Hall (02.07.2012) [ ] Miinchen (03.07.2012)

Bank Funktion
Vorname Nachname
Telefon E-Mail

[ ] Ich kann leider nicht teilnehmen, mochte aber in Zukunft tiber Veranstaltungen von GENOPACE per E-Mail informiert werden.



